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RINGKASAN

BRILLIAN SANUBARI. Analisis Strategi Pemasaran Jamur Tiram (Pleurotus
ostreatus) Pada Usaha CV. EEP Jamur Di Kecamatan Landasan Ulin Kota
Banjarbaru, di bawah bimbingan Bapak AHMAD YOUSUF KURNIAWAN,
S.P., M.SI. DAN Ibu IR. HJ. KAMILIAH WILDA, MP

Tujuan dari penelitian ini yaitu 1.) Menganalisis faktor-faktor kekuatan,
kelemahan, peluang dan tantangan pada usaha CV. EEP Jamur di Kecamatan
Landasan Ulin Kota Banjarbaru; 2.) Menganalisis strategi pemasaran yang tepat
diterapkan pada usaha CV. EEP Jamur di Kecamatan Landasan Ulin Kota
Banjarbaru.

Penelitian ini dilakukan di Kota Banjarbaru yaitu dipilih Kecamatan
Landasan Ulin tepatnya di CV. EEP Jamur JI. Golf Rt.07 seberang Langgar Darul
Amin. Data yang dikumpulkan pada penelitian ini ada dua jenis, yakni data primer
dan data sekunder. Data primer adalah data yang didapatkan dari hasil wawancara
secara langsung dengan pemilik usaha CV. EEP Jamur dan semua karyawan yang
yang berjumlah 4 orang. Data sekunder dapat berupa bukti tulisan, jurnal, laporan
dari peneliti dan instasi yang terkait dalam penelitian ini. Dalam hal ini yang
mendukung dalam peneliti yaitu dari buku, jurnal penelitian, Badan Pusat Statistik
Kalimantan Selatan, Badan Pusat Statistik Kota Banjarabaru, Dinas Pertanian Kota
Banjarabaru, Balai Penyuluhan Pertanian dan instansi terkait lainnya.

Berdasarkan hasil penelitian faktor-faktor kekuatan, kelemahan, peluang
dan ancaman pada usaha CV. EEP Jamur, yaitu : a.) Kekuatan (Strenghts), meliputi:
(1) bahan baku berupa media tanam mudah dijumpai; (2) untuk membudidayakan
jamur tiram tidak membutuhkan lahan yang luas; (3) produk yang dihasilkan
memiliki kualitas dan kandungan gizi yang tinggi; (4) proses produksi
membutuhkan waktu yang relatif singkat; (5) harga jual terjangkau; (6) sudah
memiliki pelanggan tetap; dan (7) adanya pelanggan yang siap menampung jamur
tiram.; b. ) Kelemahan (Weakness), meliputi: (1) pengemasan yang kurang
menarik; (2) kapasitas produksi jamur tiram belum optimal; (3) terbatasnya modal
yang dimiliki; (4) tingkat pendidikan yang masih rendah; (5) kurangnya
pengetahuan dalam menggunakan market digital; (6) belum memiliki label atau

merek; dan (7) promosi yang digunakan masih tradisional.; c.) Peluang



(Opportunities), meliputi: (1) semakin meningkatnya permintaan terhadap jamur
tiram; (2) banyak masyarakat gemar mengkonsumsi jamur tiram; (3) dapat
dikonsumsi di segala usia; (4) masih sedikitnya jumlah produsen yang
mengusahakan budidaya jamur tiram; (5) memanfaatkan kemajuan teknologi untuk
melakukan pemasaran secara online; (6) masyarakat sudah mengenali jamur tiram;
(7) trend gaya hidup sehat secara vegetarian.; d.) Ancamana (Threats), meliputi: (1)
perubahan harga bibit berpengaruh terhadap harga jamur tiram; (2) ancaman dari
produk subtitusi/pengganti yaitu berupa jamur merang; (3) adanya persaingan
harga; (4) adanya pesaing dari produk sejenis; (5) perubahan selera konsumen; (6)
adanya persaingan kualitas dan kuantitas antar produsen jamur tiram; dan (7) masih
tergantung kepada tengkulak.

Hasil analisis matrik IFE mengindikasikan bahwa kuatnya posisi internal
perusahaan dalam mengatasi kelemahan yang ada dengan kekuatan yang
dimilikinya. Hasil analisis matrik EFE mengindikasikan bahwa perusahaan CV.
EEP Jamur mampu merespon dengan baik faktor eksternal dengan memanfaatkan
peluang yang ada untuk mengatasi ancaman. Hasil matrik IE menunjukkan bahwa
strategi CV. EEP Jamur yang tepat digunakan adalah strategi menjaga dan
mempertahankan. Strategi yang perlu diterapkan oleh CV. EEP Jamur adalah
strategi konsolidasi yang bertujuan menghindari kehilangan penjualan dan
kehilangan profit.

Saran yang dapat diberikan pada penelitian ini yaitu: 1.) 1. Bagi CV. EEP
Jamur harus terus berusaha mempertahankan dan menjaga atau bahkan
meningkatkan kepuasan konsumen yang dimiliki terhadap produk perusahaan, agar
konsumen tersebut tidak berpindah ke produk lain mengingat industri makanan
memiliki banyak sekali produk substitusi; 2.) Kendala-kendala pada usaha jamur
tiram putih di CV. EEP Jamur di harapkan bisa cepat di evaluasi, dan ditindak
lanjuti agar kedepannya lebih baik lagi. Dengan menerapkan strategi-strategi
diharapkan bisa mengembangkan usaha yang cukup besar; 3.) Usaha CV. EEP
Jamur sebaiknya terus mempertahankan dan meningkatkan kualitas produk yang
dihasilkan dengan cara melakukan penanganan dengan benar sejak pemetikan
hingga siap dipasarkan. Pemanenan dilakukan dengan cara mencabut seluruh

rumpun hingga ke akar jamur, hal itu dilakukan untuk meminimalisir kerugian yang



diakibatkan oleh karakteristik jamur tiram yang cepat rusak atau busuk; 4.)
Mempertahankan posisi usaha yang ada dengan membangun dan mengembangkan
usaha patungan (Joint Venture) dengan pihak yang menyediakan modal dan bahan
baku untuk meningkatkan kapasitas produksi budidaya jamur tiram yang dapat
menunjang kelangsungan usaha jamur tiram pada usaha CV. EEP Jamur; 5.)
Kepada pemerintah daerah khususnya Dinas Pertanian Kota Banjarbaru diharapkan
dapat memperhatikan usaha jamur tiram di Kota Banjarbaru dengan memberikan
bantuan modal kepada pihak pengusaha. Sehingga pengusaha jamur tiram di daerah
penelitian dapat bertahan dan dapat mengembangkan usahanya.
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