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RINGKASAN

Mahfuzah Khairina. Perancangan Strategi Pemasaran dan Penentuan Harga Jual
Produk Sirup Limau Kuit Melon Produksi “Bu Mun” Borneo Banjarbaru,
dibimbing oleh Dr. Ir. Arief RM Akbar, M.Si., IPU dan Dr. Febriani Purba, S.T.P.
M.Si

Persaingan bisnis yang semakin ketat menuntut pelaku usaha untuk memiliki
strategi pemasaran yang tepat serta harga jual yang kompetitif agar mampu bertahan dan
berkembang. Sirup limau kuit melon produksi "Bu Mun" Borneo Banjarbaru merupakan
produk olahan berbasis potensi lokal Kalimantan Selatan yang memiliki peluang pasar,
namun hingga saat ini belum memiliki target pasar yang jelas, strategi pemasaran yang
terarah, maupun harga jual yang ditetapkan berdasarkan perhitungan biaya produksi
secara sistematis. Penelitian ini bertujuan untuk mengetahui target pasar produk,
mengidentifikasi faktor internal dan eksternal yang mempengaruhi pemasaran,
menentukan alternatif strategi pemasaran yang tepat, serta menghitung Harga Pokok
Produksi (HPP) dan harga jual produk sirup limau kuit melon "Bu Mun" Borneo
Banjarbaru. Penelitian menggunakan metode desain keteknikan yang terdiri dari empat
tahap yaitu eksplorasi, pendefinisian masalah, ideasi, dan validasi. Data primer
diperoleh melalui wawancara, observasi, dan kuesioner terhadap 100 responden yang
dipilih dengan teknik purposive sampling dengan perhitungan sampel menggunakan
rumus Slovin, sementara data sekunder diperoleh dari studi pustaka dan dokumen
pendukung. Analisis data dilakukan menggunakan analisis STP, TAM, SAM, SOM,
Matriks IFE, EFE, IE, SWOT, dan QSPM, perhitungan HPP dengan metode full costing,
serta penentuan harga jual menggunakan metode cost-plus pricing. Target pasar produk
adalah konsumen perempuan berusia 20-29 tahun dengan pendapatan Rp1.000.000—
Rp4.999.999 di wilayah Banjarbaru, Kab. Banjar, dan Banjarmasin. Hasil Matriks IFE
sebesar 3,032 dan EFE sebesar 3,056 menempatkan usaha pada Kuadran I (Grow and
Build). Berdasarkan analisis IE, SWOT, dan QSPM, strategi prioritas yang
direkomendasikan adalah penetrasi pasar, pengembangan pasar, dan pengembangan
produk melalui promosi terpadu, digital marketing, dan branding daerah resmi.
Perhitungan HPP dengan metode full costing menghasilkan nilai Rp20.000 per botol
(500 ml), dan dengan mark up 50% melalui metode cost-plus pricing, ditetapkan harga
jual sebesar Rp30.000 per botol. Penelitian ini berhasil merumuskan target pasar, strategi

pemasaran prioritas, serta harga jual yang tepat bagi produk sirup limau kuit melon "Bu



Mun" Borneo Banjarbaru. Strategi dan harga yang dihasilkan diharapkan mampu

meningkatkan daya saing produk sekaligus memberikan keuntungan yang optimal dan

berkelanjutan bagi UMKM Bu Mun Borneo.

Kata kunci: strategi pemasaran, STP, SWOT, QSPM, harga pokok produksi, harga jual,

sirup limau kuit melon.
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