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ANALISIS KELAYAKAN USAHA DAN SALURAN PEMASARAN IKAN NILA
PADA USAHA HATCHERY IKAN AIR TAWAR (HIAT) PT. SURI TANI
PEMUKA DI KALIMANTAN SELATAN

ABSTRAK : Penelitian ini bertujuan untuk menganalisis kelayakan usaha dan saluran
pemasaran pada kegiatan usaha pembenihan ikan nila (Oreochromis niloticus) di
Hatchery Ikan Air Tawar (HIAT) milik PT. Suri Tani Pemuka Kalimantan Selatan.
Metode yang digunakan adalah metode deskriptif kuantitatif dan kualitatif, dengan
teknik pengumpulan data melalui observasi, wawancara, dan dokumentasi. Analisis
kelayakan usaha menggunakan pendekatan Break Even Point (BEP) dan Revenue Cost
Ratio (R/C), sedangkan analisis saluran pemasaran dilakukan secara deskriptif. Hasil
penelitian menunjukkan bahwa usaha pembenihan ikan nila ini layak untuk dijalankan.
Total biaya produksi yang dikeluarkan selama satu periode produksi adalah sebesar
Rp231.033.327, dengan total penerimaan sebesar Rp816.750.000, sehingga diperoleh
nilai R/C ratio sebesar 3,5. Nilai Break Even Point (BEP) produksi sebesar 5.775.833
unit, dan BEP penjualan sebesar Rpll, yang menunjukkan bahwa usaha ini mampu
menutupi biaya tetap pada volume produksi yang relatif tinggi. Saluran pemasaran
terdiri dari tiga pola, di mana saluran ketiga melibatkan pedagang pengumpul dan
pengecer menjadi saluran dominan dalam distribusi benih ikan nila. Distribusi dinilai
cukup efisien karena terdapat kerja sama antar pelaku pemasaran dan sistem
pembayaran tunai. Penelitian ini diharapkan dapat menjadi bahan pertimbangan bagi
pengusaha dan pihak terkait dalam mengembangkan usaha pembenihan ikan air tawar di
sektor perikanan budidaya.

Kata kunci : Kelayakan Usaha, Pemasaran, Ikan Nila, HIAT.
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FEASIBILITY ANALYSIS AND MARKETING CHANNELS OF NILE TILAPIA IN
THE FRESHWATER HATCHERY (HIAT) BUSINESS OF PT. SURI TANI
PEMUKA IN SOUTH KALIMANTAN

ABSTRACT : This study aims to analyze the business feasibility and marketing
channels of Nile tilapia (Oreochromis niloticus) hatchery operations at the Freshwater
Hatchery (HIAT) owned by PT. Suri Tani Pemuka in South Kalimantan. The research
employed descriptive quantitative and qualitative methods, with data collected through
observation, interviews, and documentation. Business feasibility was analyzed using the
Break Even Point (BEP) and Revenue Cost Ratio (R/C) approaches, while the
marketing channels were examined descriptively. The results show that the tilapia
hatchery business is feasible to operate. The total production cost incurred for one
production cycle was IDR 231,033,327, while total revenue reached IDR 816,750,000,
resulting in an R/C ratio of 3.5. The Break Even Point (BEP) of production was
5,775,833 units, and the BEP in sales value was IDR 11, indicating that the business
can cover its fixed costs at a relatively high production volume. The marketing system
comprises three distribution channels, with the third channel-involving fish collectors
and retailers-being the dominant one. The distribution is considered efficient due to
collaboration between marketing actors and the use of a cash payment system. This
research is expected to serve as a reference for business actors and stakeholders in
developing freshwater fish hatchery enterprises in the aquaculture sector.

Keywords : Business Feasibility, Marketing, Nile Tilapia, HIAT.
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