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ABSTRAK

Keberadaan mobil premium di Kalimantan Selatan meningkat. Tetapi alih-alih membawa
keuntungan bagi daerah, justru nyatanya tidak. Mobil premium yang berkeliaran di Kalsel masih
menggunakan plat nomor luar daerah. Pajak Kendaraan Bermotor (PKB) mobil premium yang
seharusnya masuk ke kas daerah Provinsi Kalimantan Selatan justru mengalir ke daerah dimana
mobil tersebut diregistrasikan. Hal ini tentunya membawa kerugian yang besar. Hal ini terjadi
dikarenakan belum adanya dealer mobil premium di Kalsel, sehingga masyarakat masih gemar untuk
membeli mobil premium di luar daerah. Untuk mengatasi hal ini, diperlukan sebuah dealer mobil
premium di Kalsel. Untuk memikat peminat, dealer mobil premium seharusnya tidak hanya sekedar
tempat untuk membeli mobil premium, tetapi juga menawarkan pengalaman jual beli mobil yang
premium. Pengalaman premium ini dapat diciptakan melalui pendekatan Arsitektur Futuristik dan
konsep Mix-Used dan Open Plan. Dengan adanya dealer mobil yang mampu memberikan pengalaman
premium, masyarakat akan lebih tertarik untuk membeli mobil premium di Kalimantan Selatan, yang
pada akhirnya akan meningkatkan pendapatan daerah melalui PKB dan membawa keuntungan
ekonomi bagi Provinsi Kalimantan Selatan.

Kata Kunci: Mobil Premium, Arsitektur Futuristik, Mix Used, Open Plan
ABSTRACT

The presence of premium cars in South Kalimantan is increasing. But, instead of bringing
benefits to the region in fact it doesn’t. Premium cars roaming South Kalimantan still use out-of-region
number plates. Vehicle Tax (PKB) for premium cars which should go to the regional treasury of South
Kalimantan Province actually flows to the region where the car is registered. This of course brings big
losses. This happens because there are no premium car dealerships in South Kalimantan, so people like
to buy premium cars outside the region. To overcome this, a premium car dealership is needed in South
Kalimantan. To attract buyers, a premium car dealership should not just be a place to buy premium cars,
but also offer a premium car buying experience. This premium experience can be created through
Futuristic Architecture and Mix-Used and Open Plan concepts. With a car dealership that is able to
provide a premium experience, people will be more interested in buying premium cars in South
Kalimantan, which will increase regional income through PKB and bring economic benefits to South
Kalimantan Province.

Keywords: Premium Car, Futuristic Architecture, Mix Used, Open Plan
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